Hellermannlyton

HellermannTyton AB ar ett helagt dotterbolag

till HellermannTyton Group med bas i London.
Koncernen har bolag i 37 lander med en to-

tal omsattning pa c:a 7,5 miljarder SEK. Hel-
lermannTyton AB har dotterbolag i Norge och
Ryssland samt filialer i Finland och Danmark med
en sammanlagd omséttning pa c:a 350 miljoner
SEK. Fran Sverige distribuerar vi vara produkter
via outsourcat lager direkt till samtliga kunder i
Sverige, Finland och Danmark. Vi ar ledande p3
att organisera kabel och ledning med produk-
ter och system inom omradena - skydda, fasta,
maérka, bunta och koppla. V&ra kunder &r framst
fordonsindustrin, 6vrig industri samt elinstallato-
rer & energiverk genom elgrossister.

Salj are Vistra Sverige

Elinstallatérer, Energiverk & MRO genom Elgrossister

Tommy Orest gar i pension efter 18 ars anstéllning och vi sdker hans eftertradare. Vi vill fortsatta Tommys
mycket framgangsrika samarbete med slutkunder inom elinstallation, energiverk och industrins drift & under-
hall, samt elgrossister. Vi soker darfér en ny saljare med kompetens, energi, kundfokus och brinnande intresse
for forsaljning till vart vastra distrikt. Distriktet omfattar bl a Vastergotland, Varmland, Dalsland, Bohusléan och
del av Halland. Lamplig placeringsort ar Géteborg, dar vi har ett kontor i Vastra Frélunda med 10 personer.

Tjansten:

Tjansten kraver ett starkt kundfokus med hég kompetens inom forséljning, dar ndgra av framgdngsfaktorerna
ar att identifiera, skapa, forvalta och utveckla affarer med bdde Elgrossister och vdra gemensamma slutkunder.
Det &r viktigt att samarbeta pa ett strukturerat satt med Elgrossisterna, identifiera slutkunder och bearbeta
dessa med mélmedvetenhet och energi. Arbetet stéller stora krav p& kompetens inom el-omradet for att na
fram till kunden pa ett trovardigt och professionellt satt. Arbetet &r sjalvstandigt och forutsatter en stark vilja
och drivkraft att utveckla distriktet b&de vad det galler tillvaxt med I6nsamhet och kundtillfredsstéllelse. Sam-
verkan med distriktskollega inom Salj OEM/Industri, kollegor i 6vriga distrikt inom Salj Grossist, samt Kundsup-
port och Produktchefer ar viktig for att lyckas.

Din bakgrund:

Du har erfarenhet av forséljning till elgrossister och/eller installationsleden, samt en hog forstdelse for elin-
stallation, installationsteknik och elmateriel. Du bér ha en elteknisk utbildning och det &r meriterande om du
arbetat som elektriker. Du ar affarsmadssig och ser alltid basta kundnytta som en sjalvklarhet, samtidigt som
affarsmal for foretaget uppnds. For att lyckas med detta tror vi att du har en hég grad av social kompetens,
med férmagan att skapa, férvalta och utveckla personliga relationer sdval externt som internt. Du ska ha energi
att arbeta ensam, men kompetens att samverka i ett lag. Du har ordningssinne med ett strukturerat arbetssatt,
god datavana och med férmagan att uttrycka dig i tal och skrift. En av framgangsfaktorerna i detta saljjobb ar
det personliga métet med kunden, varfér du ocksd ska se resor med évernattningar som en naturlig del i séljar-
betet. Du &r framgangsrik och vill ta ett nytt steg!

Vi erbjuder:

Ett valkant, marknadsledande varumarke med gott rykte i branschen. Ett fritt och sjalvstandigt arbete med
goda villkor, dar kundfokus, vilja och resultat premieras. Vi har ett kvalitativt, konkurrenskraftigt och kundan-
passat produktutbud, som goér varje kundmoéte till en god affarsmaojlighet. Férutom ett bra produktutbud har vi
en mycket bra intern support som gor allt for att stodja dig. Vart lag karaktériseras av stort engagemang och
hég kompetens, med en kultur och vardegrund, som lett till 18g personalomsattning. Vi ser garna badde manliga
och kvinnliga sékande.

Narmare information:

Vill du veta mer om tjénsten ar du vdlkommen att bestka foretagets hemsida p& www.hellermanntyton.se eller
kontakta rekryteringskonsult, Donald Mannerdahl, tel 08-4461960. Din ansdkan med personligt brev och meritfor-
teckning vill vi att du skickar senast den 12/3 per epost till hellermanntyton@mannerdahl-rekrytering.se
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